
 PRAAT PAAL   |  INNOVATIE EN BUSINESS DEVELOPMENT TRAININGEN  |  WWW.PRAATPAAL.ONLINE

PITCH CANVAS

OPENER
What’s your �rst sentence?
How do you grab the attention?

CTA
The �nal conclusion of your pitch. 
What do you want from the audience?
What is the last thing they
will remember?

1.PRODUCT macro
Which problem are you solving?
Which need are you ful�lling?
For who? 
From where?

What solution do you have (marco)?

2. PRODUCT micro 
Give an example of your solution!
What are your USP’s?

3. EXECUTION
What’s the status/progress now?
How is the business model?
What makes your team the right 
executor?
What success have you had?

AUDIENCE
Who’s in your audience?
Does your story match with the audience?

GOAL
What do you want to achieve with this story?
What does the audience need to do after the pitch?
- sign a cheque?
- follow up meeting?
- introduce to costumer?
- give advice?
- visit website?

WHY YOU
Why will they listen? 
What’s in it for them? 

PUBLIEK
Wat wil jij van jouw publiek?
Waarmee activeer jij jouw publiek?

Uit wie bestaat jouw publiek?
Wat trekt hun aandacht?

WAAROM JĲ
Wat maakt jouw team de geschikte uitvoerder voor de taak? 

OPENER
Hoe grijp jij de aandacht?

CALL TO ACTION
Activeer jouw publiek! 

OPLOSSING
Welke oplossing heb jij?

RESULTAAT 
Wat levert het concreet op?
Laat het zien!
Wat zijn de USP’s??

BUSINESS MODEL
Wat is het business model?
Tractie en succes?

PROBLEEM
Welk probleem los jij op?
Welke behoefte vervul jij?

AFSLUITER
Welke laatste zin moet het publiek
onthouden?
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